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WSTĘP
Innowacyjność i przedsiębiorczość, jako uzupełniające się profile zachowań rynkowych, odgrywają współcześnie – w gospodarkach opartych na wiedzy - niezwykle istotną rolę. Prowadzenie własnej działalności gospodarczej od zawsze postrzegane było jako forma swoistego rodzaju wolności, a już z pewnością jako najprostszy sposób na włączenie się jednostki w system wolnorynkowy. Przedsiębiorczość, determinująca zdolność do generowania i absorpcji przez przedsiębiorstwa nowej wiedzy, stanowi klucz do powodzenia ekonomicznego krajów i regionów. W tych warunkach aktywizacja przedsiębiorczości i procesów innowacyjnych staje się podstawą strategii konkurencji państw i regionów na początku XXI wieku [Innowacje
 i przedsiębiorczość dla przyszłości, SOOIP Annual 2006].
Unia Europejska od dawna zachęca mikro, małe i średnie przedsiębiorstwa do podnoszenia poziomu innowacyjności swoich przedsięwzięć. Perspektywa finansowa dla UE na lata 2007-2013 obfituje w szereg różnego rodzaju działań skierowanych do MSP mających wspomóc je w dążeniu do zwiększenia konkurencyjności.

W Perspektywie finansowej 2007 -2013 Polska została największym beneficjentem funduszy europejskich spośród wszystkich krajów UE, otrzymując możliwość pozyskania aż 67, 3 mld euro. Znaczna część tego dofinansowania (ponad 24 mld euro w ramach wszystkich programów operacyjnych) to dotacje skierowane do sektora małych i średnich przedsiębiorstw (MSP). 

Spośród funduszy strukturalnych programem najszerzej wspierającym innowacyjność w sektorze MSP jest Program Operacyjny Innowacyjna Gospodarka. W latach 2007-2013 w ramach Programu przedsiębiorcy, instytucje otoczenia biznesu, jednostki badawcze i naukowe oraz instytucje administracji publicznej uzyskają wsparcie w wysokości przekraczającej 9,71 miliarda euro na realizację różnego rodzaju projektów, które przyczyniają się do podnoszenia innowacyjności polskiej gospodarki i polskich przedsiębiorstw. Z kwoty tej 8,25 miliarda euro to środki z Europejskiego Funduszu Rozwoju Regionalnego (EFRR), a pozostałe 1,46 miliarda euro pochodzi z budżetu krajowego. Program ma na celu wspieranie szeroko rozumianej innowacyjności.

Warto też zwrócić uwagę na programy ogólnoeuropejskie, przede wszystkim 7 Program Ramowy. Drogą do podniesienia poziomu innowacyjności europejskiej gospodarki oraz zwiększenia jej konkurencyjności względem pozostałych gospodarek światowych jest inwestowanie w Badania i Rozwój (B+R). Badania i rozwój (B+R) przyczyniają się do wzrostu gospodarczego oraz tworzenia nowych miejsc pracy. Nowe technologie pomagają również w zmaganiu się z wyzwaniami społecznymi, takimi jak ubóstwo, problemy zdrowotne i degradacja środowiska naturalnego.
CZYM JEST INNOWACJA?

Pojęcie innowacji jest obecnie nieodłącznie związane z rozwojem przedsiębiorczości 
i zwiększaniem konkurencyjności polskiego sektora MSP. Nie można zatem pominąć jej wyjaśnienia 
w niniejszej pracy, tym bardziej, iż innowacja jest de facto istotnym elementem przedsiębiorczości akademickiej. Co więcej, transfer technologii i wiedzy oraz ich komercjalizacja – ku czemu przyczyniać się mają przedsiębiorstwa typu spin-off i spin-out, są sposobem na wprowadzenie innowacyjnych rozwiązań 
w życie. Sama komercjalizacja technologii jest w swojej istocie wdrożeniem nowego produktu i polega zaoferowaniu go na rynku, co stanowi nieodłączny składnik definicji innowacji.

Zatem, innowacja od łac. czasownika innovatio oznacza odnawiać. Według T. Szuckiego innowacja to idea, postępowanie lub rzecz, która jest nowa ponieważ jest jakościowo odmienna od dotychczasowych. Innowacje w biznesie obejmują produkty i usługi oraz działania mające na celu doprowadzanie ich do nabywców oraz przekonanie o ich użyteczności. Innowacje stwarzają dla przedsiębiorców i menedżerów korzystne możliwości dokonania istotnych zmian, podjęcia nowej działalności, świadczenia nowych usług 
i pozyskiwania dzięki temu innowacyjnych nabywców. Sprawdzianem udanej innowacji jest jej powodzenie na rynku.
Zgodnie z Oslo Manual przez innowację rozumie się wprowadzenie do praktyki 
w przedsiębiorstwie nowego lub znacząco ulepszonego rozwiązania w odniesieniu do produktu (towaru lub usługi), procesu, marketingu lub organizacji. Istotą innowacji jest wdrożenie nowości do praktyki. Wdrożenie nowego produktu polega na zaoferowaniu go na rynku.
Innowacja produktowa oznacza wprowadzenie nie rynek przez dane przedsiębiorstwo nowego towaru lub usługi, lub znaczące ulepszenie oferowanych uprzednio towarów lub usług w odniesieniu do ich charakterystyk lub przeznaczenia. Ulepszenie może dotyczyć charakterystyce technicznych, komponentów, materiałów, wbudowanego oprogramowania, bardziej przyjaznej obsługi przez użytkownika oraz innych cech funkcjonalnych.

Innowacja procesowa oznacza wprowadzenie do praktyki w przedsiębiorstwie nowych lub znacząco ulepszonych metod produkcji lub dostaw.

Innowacja marketingowa oznacza zastosowanie nowej metody marketingowej obejmującej znaczące zmiany w wyglądzie produktu, jego opakowaniu, pozycjonowaniu, promocji, polityce cenowej lub modelu biznesowym, wynikającym z nowej strategii marketingowej przedsiębiorstwa.

Innowacja organizacyjna oznacza zastosowanie w przedsiębiorstwie nowej metody organizacji jego działalności biznesowej, nowej organizacji miejsc pracy lub nowej organizacji relacji zewnętrznych.

Definicja proponowana przez Oslo Manual została powszechnie przyjęta na potrzeby Programu Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka. 

Program Operacyjny Innowacyjna Gospodarka

Program Operacyjny Innowacyjna Gospodarka, skierowany jest przede wszystkim do przedsiębiorców, którzy zamierzają realizować innowacyjne projekty, związane z badaniami i rozwojem, nowoczesnymi technologiami, inwestycjami o dużym znaczeniu dla gospodarki lub wdrażaniem i stosowaniem technologii informacyjnych i komunikacyjnych. Na realizację tego typu projektów przewidziano łącznie około 9,72 mld euro, z czego około 8,25 mld pochodzi ze środków Europejskiego Funduszu Rozwoju Regionalnego.

Głównym celem Programu jest rozwój polskiej gospodarki w oparciu o innowacyjne przedsiębiorstwa.
Już ze sposobu sformułowania celu głównego wynika, że Program kierowany jest przede wszystkim do przedsiębiorców, dlatego też wsparcie, które otrzymują może przybierać różne formy, począwszy od wsparcia bezpośredniego po wsparcie rozwiązań systemowych i instytucji otoczenia biznesu.

Celem zachowania praktycznego charakteru niniejszego opracowania zostaną omówione wybrane działania cieszace się największym zainteresowaniem przedsiębiorców, z np. pominięciem wspomnianych wcześniej rozwiązań systemowych.

Działanie 1.4 i 4.1 POIG

Dzialania 1.4 i 4.1 z Programu Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka nie bez powodu są omawiane łącznie. Można w tym przypadku mówić o dwóch etapach realizacji projektu:

Działanie 1.4 Wsparcie projektów celowych uznać można za pierwszy etap – obejmuje ono projekty badawcze i rozwojowe prowadzone przez przedsiębiorców (samodzielnie lub we współpracy z jednostkami naukowymi) do momentu stworzenia prototypu.

Działanie 4.1 Wsparcie wdrożeń wyników prac B+R stanowi niejako drugi etap obejmujący przygotowanie do wdrożenia i wdrożenie wyników prac B+R.

Uzyskanie wsparcia w ramach działania 4.1 uwarunkowane jest od pomyślnego zakończenia realizacji pierwszego etapu projektu celowego finansowanego w ramach działania 1.4.

Mając na względzie realizację celów i osiągnięcie wskaźników przewidzianych w PO IG, dofinansowanie może otrzymać wyłącznie projekt, który przewiduje powstanie innowacji produktowej lub innowacji procesowej. Definicje wymienionych rodzajów innowacji zostały przytoczone we wcześniejszej części poradnika.

W przypadku projektów realizowanych w ramach działania 1.4, które nie zakładają wdrożenia w postaci inwestycji finansowanej w ramach Działania 4.1 ocenie podlega, czy w ramach projektu przewidziano:

a) realizację badań przemysłowych lub prac rozwojowych oraz

b) wdrożenie wyników badań przemysłowych i prac rozwojowych polegające na wprowadzeniu wyników tych badan lub prac do własnej działalności gospodarczej Wnioskodawcy lub Partnera lub sprzedaż wyników tych badań lub prac w celu wprowadzenia ich do działalności gospodarczej innego przedsiębiorcy 
(z zastrzeżeniem, że za wdrożenie wyników badań przemysłowych lub prac rozwojowych nie uznaje się zbycia wyników tych badań lub prac w celu ich dalszej odsprzedaży). 

Wdrożenie musi nastąpić w okresie  3 lat od zakończenia projektu.
Wydatki kwalifikujące się do objęcia wsparciem w ramach działań 1.4-4.1 zostały określone 
w rozporządzeniu Ministra Rozwoju Regionalnego z dnia 7 kwietnia 2008 r. w sprawie udzielania przez Polską Agencję Rozwoju Przedsiębiorczości pomocy finansowej w ramach Programu Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka, 2007-2013. (treść rozporządzenia uwzględniająca aktualizację z 2 lutego 2009 jest dostepna m. in. na stronie internetowej PARP (link bezpośredni – tekst ujednolicony – nieautoryzowany). 

Instytucją wdrażającą działania 1.4-4.1 POIG jest Polska Agencja Rozwoju Przedsiębiorczości.

Działanie 6.1 Paszport do eksport
Projekty realizowane w ramach tego działania mają na celu umożliwienie przedsiębiorstwom wejścia na nowe rynki oraz wzmocnienia ich pozycji konkurencyjnej na rynkach zagranicznych.

W ramach działania 6.1 dofinansowaniem mogą zostać objęte projekty realizowane oddzielnie w dwóch kolejnych etapach:

1. Przygotowanie Planu rozwoju eksportu – pozwala na zakup zewnętrznych usług doradczych, celem opracowania wspomnianego Planu. Okres jego przygotowania nie może przekroczyć 6 miesięcy.

2. Wdrożenie Planu rozwoju eksportu – przy wykorzystaniu możliwych do wyboru działań proeksportowych (m. in. udział w zagranicznych imprezach targowo-wystawienniczych w charakterze wystawcy, organizacja i udział w misjach gospodarczych za granicą, wyszukiwanie i wybór partnerów na rynkach docelowych, uzyskanie niezbędnych dokumentów, doradztwo w zakresie strategii finansowania, doradztwo w zakresie opracowania koncepcji wizerunku przedsiębiorcy na wybranych rynkach docelowych).
W ramach jednej rundy aplikacyjnej możliwe jest ubieganie się o środki zarówno na realizację pierwszego jak 
i drugiego etapu, przy czym nie można ubiegać sie o dofinansowanie na wdrożenie planu, bez uprzedniej realizacji projektu obejmującego przygotowanie planu (I etap).

Kto może ubiegać się o dotację?

Mikroprzedsiębiorcy, mali lub średni przedsiębiorcy prowadzący działalność i mający siedzibę,
a w przypadku osoby fizycznej prowadzącej działalność gospodarczą – miejsce zamieszkania na terytorium Rzeczypospolitej Polskiej, którzy w roku obrotowym poprzedzającym rok, w którym złożą wniosek o udzielenie wsparcia posiadają udział eksportu w całkowitej sprzedaży nie przekraczający 30 %. 
Jakie dofinansowanie można uzyskać?

Intensywność wsparcia na przygotowanie Planu rozwoju eksportu nie może być wyższa niż 80% całkowitych wydatków kwalifikujących się do objęcia wsparciem. Kwota przeznaczona na przygotowanie Planu nie może przekroczyć 10 tys. zł.

Intensywność wsparcia na wdrożenie Planu rozwoju eksportu nie może być wyższa niż 50% całkowitych wydatków kwalifikujących się do objęcia wsparciem, a kwota wsparcia nie może przekroczyć 200 tys. zł.

Działanie 8.1 Wspieranie działalności gospodarczej w dziedzinie gospodarki elektronicznej
Celem działania jest stymulowanie rozwoju rynku usług świadczonych w formie elektronicznej (e-usług) poprzez wsparcie mikro- i małych przedsiębiorców, którzy prowadzą działalność gospodarczą nie dłużej niż 1 rok licząc od dnia wpisu przedsiębiorcy do Krajowego Rejestru Sądowego albo Ewidencji Działalności Gospodarczej (możliwość aplikowania dotyczy również spółek kapitałowych w organizacji). Dofinansowaniem objęte zostaną projekty polegające na świadczeniu e-usługi. Projekt może również obejmować wytworzenie produktów cyfrowych, koniecznych do świadczenia e usługi.
Działanie to przyczyni się do:

1) stymulowania podaży usług i dostępu do produktów cyfrowych,

2) wykształcenia szerokiej grupy specjalistów łączących wiedzę merytoryczną z różnych dziedzin
z doświadczeniem w gospodarce elektronicznej.
Ważne pojęcia. Poprzez e-usługę rozumie się usługę świadczoną w sposób zautomatyzowany przez użycie technologii informacyjnych, za pomocą systemów teleinformatycznych w publicznych sieciach telekomunikacyjnych, na indywidualne żądanie usługobiorcy, bez jednoczesnej obecności stron w tej samej lokalizacji, przy czym do e-usług nie zalicza się:

a) usług nadawczych radiowych i telewizyjnych,

b) usług telekomunikacyjnych,

c) dostawy następujących towarów i świadczenie następujących usług:

— towary, w przypadku których zamawianie i obsługa zamówienia odbywa się elektronicznie,

— płyty CD-ROM, dyskietki i podobne nośniki fizyczne,

— materiały drukowane, takie jak książki, biuletyny, gazety i czasopisma,

— płyty CD, kasety magnetofonowe,

— kasety wideo, płyty DVD,

— gry na płytach CD-ROM,

— usługi świadczone przez prawników albo doradców finansowych, którzy udzielają swoim klientom  porad za pomocą poczty elektronicznej,

— usługi edukacyjne, w ramach których treść kursu przekazywana jest przez nauczyciela za pomocą Internetu lub sieci elektronicznej (czyli poprzez zdalne połączenie),

— usługi fizyczne off-line naprawy sprzętu komputerowego,

— hurtownie danych off-line,

— usługi reklamowe, w szczególności w gazetach, na plakatach i w telewizji,

— centra wsparcia telefonicznego,

— usługi edukacyjne świadczone korespondencyjnie, zwłaszcza za pośrednictwem poczty,

— konwencjonalne usługi aukcyjne, przy których niezbędny jest udział człowieka, niezależnie od sposobu składania ofert,

— usługi telefoniczne z elementem wideo,

— dostęp do Internetu i stron World Wide Web,

· usługi telefoniczne świadczone przez Internet.
Produkt cyfrowy jest plikiem zawierającym informację zapisaną w postaci cyfrowej, będącą przedmiotem działalności gospodarczej lub publicznej. Cztery główne typy produktów cyfrowych to: dokumenty, pieniądze (instrumenty finansowe), oprogramowanie i utwory autorskie (tekstowe, głosowe i wizyjne). Produkty cyfrowe mogą być przedmiotem bezpośredniego handlu, czyli mogą być bezpośrednio kupowane i sprzedawane, mogą być sprzedawane licencje na korzystanie z nich, lub mogą być składnikiem innych produktów lub usług. W tym trzecim przypadku ich koszty są wliczone w cenę tych innych produktów lub usług.
Projekty wyłączone ze wsparcia. W ramach działania nie będą dofinansowywane projekty mające na celu świadczenie usług poczty elektronicznej, usług związanych z hostingiem oraz usług związanych z rejestracją 
i utrzymaniem domen internetowych, jak również projekty mające na celu obrót handlowy produktami.

Kto może ubiegać się o dotację i w jakiej wysokości? O wsparcie może ubiegać się mały lub mikroprzedsiębiorca, który spełnia łącznie poniższe warunki:

a. prowadzi działalność gospodarcza i ma siedzibę na terytorium Rzeczpospolitej Polskiej, 
a w przypadku osoby fizycznej – miejsce zamieszkania na terytorium RP,

b. złożył wniosek o udzielenie wsparcia przed upływem pierwszego roku prowadzenia działalności gospodarczej, licząc od dnia wpisu przedsiębiorcy do Krajowego Rejestru Sadowego lub Ewidencji Działalności Gospodarczej,

c. złożył wniosek o udzielenie wsparcia przed rozpoczęciem projektu,

d. zobowiązał się do utrzymania trwałości projektu objętego wsparciem w województwie, w którym został zrealizowany, przez okres co najmniej 3 lat od dnia zakończenia realizacji projektu,

e. wielkość wsparcia nie może przekroczyć 85% wydatków kwalifikujących się do objęcia wsparciem.

Na co będzie można wydać pieniądze? Do wydatków objętych wsparciem można zaliczyć:

· zakup usług informatycznych, technicznych, doradczych prowadzących do wytworzenia produktów cyfrowych oraz związanych z przygotowaniem, świadczeniem i aktualizacja e-usługi,

· wynagrodzenia brutto wraz z pozapłacowymi kosztami pracy

· zakup analiz przygotowawczych, usług księgowych, prawnych, translacyjnych i innych usług eksperckich,

· zakup usług pomocniczych, w szczególności transportowych, telekomunikacyjnych, pocztowych lub komunalnych, pod warunkiem że ich stawki odpowiadają powszechnie stosowanym na rynku,

· zakup materiałów biurowych i eksploatacyjnych,

· najem i eksploatację pomieszczeń,

· promocję wdrożonych rozwiązań, dokonywana drogą elektroniczną i tradycyjną, w tym działania informacyjne i promocyjne o udziale finansowym budżetu Unii Europejskiej w projekcie objętym wsparciem,

· nabycie wartości niematerialnych i prawnych w formie patentów, licencji, know-how, nieopatentowanej wiedzy technicznej, jeżeli wartości te spełniają następujące warunki: 

a. będą wykorzystywane wyłącznie do celów projektu,

b. będą podlegać amortyzacji zgodnie z odrębnymi przepisami,

c. będą nabyte od osób trzecich na warunkach rynkowych,

· zakup nowych środków trwałych, z wyjątkiem nieruchomości,

· zakup szkoleń specjalistycznych bezpośrednio związanych z uruchomieniem i obsługa e-usługi dla osób zaangażowanych w realizację projektu, do wysokości nieprzekraczającej 10% całkowitych wydatków kwalifikujących się do objęcia wsparciem.


INNOWACYJNE PRZEDSIĘWZIĘCIA AKADEMICKIE, CZYLI SPÓŁKI SPIN-OFF i SPIN-OUT
W Perspektywie Finansowej, na lata 2007 – 2013 polskie Narodowe Strategiczne Ramy Odniesienia postawiły za jeden z głównych celów strategicznych polityki spójności wspierających wzrost gospodarczy
i zatrudnienie. Podniesienie konkurencyjności i innowacyjności przedsiębiorstw jest celem, do którego zmierza realizacja polskich programów operacyjnych. Diagnoza sytuacji sektora gospodarki w Polsce, pomimo rosnącego udziału zaawansowanych technologicznie produktów w strukturze eksportu oraz dużego potencjału przedsiębiorczości wskazuje na jego bardzo niską innowacyjność. Tymczasem cechą determinującą zdolność gospodarek współczesnych państw i regionów do utrzymania konkurencyjności w perspektywie długoterminowej jest zdolność do tworzenia i absorpcji innowacji. Z uwagi na fakt, iż polski sektor MSP wykazuje się niską tendencją do prowadzenia własnej działalności badawczo – rozwojowej, głównie z obawy przed wysokim ryzykiem oraz nie postrzegają tych działań, jako strategicznych z punktu widzenia rozwoju
i konkurencyjności przedsiębiorstwa, programy operacyjne Perspektywy Finansowej 2007-2013 przyczynić się mają do odwrócenia tej tendencji. Budowa konkurencyjnej gospodarki opartej na wiedzy, wymaga zwiększenia udziału nauki w procesie tworzenia rozwiązań, mających zastosowanie w gospodarce. Wsparcie o szerokim zasięgu, rozwoju przedsiębiorczości akademickiej w Polsce jest zadaniem działań głównie dwóch programów operacyjnych: Programu Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka oraz Programu Operacyjnego Kapitał Ludzki. 

Innowacyjne przedsięwzięcia biznesowe podejmowane przez środowiska akademickie podejmowane są najczęściej, ale nie jest to regułą, w formie tzw. spółek odpryskowych. Za spółki odpryskowe uważa się przedsiębiorstwa typu spin-off i spin-out.
Co to jest spółka spin – off?
Przedsiębiorstwo typu spin-off, to działalność gospodarcza powstała w drodze usamodzielnienia się pracowników np. szkoły wyższej a wykorzystujących w tym celu zasoby instytucji macierzystej.

Według definicji CITTRU UJ typowa spółka spin-off to taka, której produkty stworzono na bazie innowacyjnej (najczęściej ochronionej) technologii lub wynalazku. […] Bardzo często jednak spółkami spin-off nazywa się również te działalności biznesowe, które wykorzystują istniejący na uczelni potencjał intelektualny: wiedzę ekspercką, umiejętność obsługi aparatury, odkrycia i udoskonalenia lub unikatową aparaturę. Z racji, iż ogromna większość takich spin-off'ów działa w sektorze usług, można je nazwać spółkami usługowymi.

Typy spółek spin-off. Pośród spółek spin-off można wyróżnić kilka typów, z których najważniejsze, wyłonione przez Nicolaou i Birley’a to typ ortodoksyjny, typ hybrydowy oraz typ technologiczny. 

· typ ortodoksyjny, gdy podmiot bazuje wyłącznie na transferowanej wiedzy oraz na „wynalazcy”. 

· typ hybrydowy, gdzie podmiot również bazuje na wiedzy transferowanej, różnica polega na zaangażowaniu osób pracujących ze strony uczelni w spółce. Wszyscy przy projekcie pracujący, bądź tylko niektórzy mogą nadal pozostawać w strukturach uczelni, pełniąc na przykład funkcje doradcze. 

· typ technologiczny, który występuje wówczas gdy osoba zaangażowana w pracę (np. naukowiec, nauczyciel akademicki) nie posiada żadnego kontaktu z nowo powstałą firmą, ale może posiadać
w niej udziały lub świadczyć na jej rzecz usługi doradcze. Element bazy na wiedzy transferowanej pozostaje bez zmian.

Co to jest spółka spin – out?
Przedsiębiorstwo typu spin-out, to firma powstała również w wyniku usamodzielnienia się pracowników i wykorzystujących w tym przypadku intelektualne i materialne zasoby organizacji macierzystej.

Definicja stworzona na potrzeby Narodowej Strategii Spójności 2007-2013 mówi:

firma typu spin-out jest to nowe przedsiębiorstwo, które zostało założone przez co najmniej jednego pracownika instytucji naukowej lub badawczej (osoba ze stopniem naukowym co najmniej doktora) albo studenta bądź absolwenta uczelni w celu komercjalizacji innowacyjnych pomysłów (wiedzy) lub technologii, zwykle niezależne pod względem organizacyjnym od jednostki macierzystej (np. uczelni) oraz posiadające niezależne źródła finansowania.

Z kolei, według słownika Polskiej Agencji Rozwoju Przedsiębiorczości: 

spin-out powstaje najczęściej za wiedzą oraz przyzwoleniem zarządu macierzystego przedsiębiorstwa lub uczelni. Ten typ przedsiębiorstwa pozostaje w powiązaniu kapitałowym lub operacyjnym z jednostką macierzystą. Powiązania operacyjne mogą obejmować m.in. obsługę prawną, księgową, w zakresie marketingu oraz korzystania z kanałów dystrybucji instytucji macierzystej.

Definicja przyjęta na potrzeby NSS, a co za tym idzie i Programu Operacyjnego Kapitał Ludzki, jest nieco szersza niż definicja PARP. Mianowicie, według klasyfikacji przedstawionej w dokumentach PO Kapitał Ludzki za przedsiębiorstwa typu spin-out można uznać również firmy zakładane przez absolwentów, wykorzystujących wiedzę zdobytą w trakcie studiów. Jednak jest to jedna z interpretacji mniejszościowych.
Jak założyć spółkę spin-off lub spin-out przy wsparciu funduszy europejskich?

Program Operacyjny Kapitał Ludzki

Europejski Fundusz Społeczny poprzez Program Operacyjny Kapitał Ludzki finansuje promocję powstawania spółek typu spin-off i spin-out oraz udziela wsparcia szkoleniowo – doradczego dla pracowników uczelni i jednostek naukowych, doktorantów, studentów i absolwentów zamierzających prowadzić własną działalność gospodarczą typu spin-off lub spin-out. Co więcej, PO Kapitał Ludzki współfinansuje promocję
i upowszechnianie idei przedsiębiorczości akademickiej w celu komercjalizacji wiedzy. Brak sprawnie funkcjonującego systemu współpracy przedsiębiorstw z sektorem nauki stanowi istotną barierę
w urzeczywistnianiu trwałego wzrostu innowacyjności i konkurencyjności całej gospodarki. Konieczne jest zatem zwiększenie świadomości przedsiębiorców na temat możliwości współpracy z ośrodkami naukowymi
i wynikających z niej korzyści, dalsze aktywizowanie naukowców (zachęcanie ich do wyjścia naprzeciw potrzebom biznesu) oraz tworzenie forów współpracy, wymiany kontaktów, dialogu obu stron. Przedsięwzięcia wzmacniające współpracę obu sektorów są elementem wpisującym się przede wszystkim w zapisy wytycznej nr 1.2 Poprawa poziomu wiedzy i innowacyjności na rzecz wzrostu, a szczególności w zakresie promowania
i wzmacniania współpracy pomiędzy przedsiębiorstwami a placówkami badawczymi, (…) a także promowania przedsiębiorczości akademickiej (w tym: promowanie powstawania spółek typu spin-off i spin-out). [Program Operacyjny Kapitał Ludzki]

Priorytet VIII PO KL Regionalne kadry gospodarki, w którym znaleźć można instrumenty finansujące promocję przedsiębiorczości akademickiej, realizowany jest z uwagi na wspominaną już wcześniej niską aktywność innowacyjną polskich przedsiębiorców. Jednym ze sposobów na zwiększenie poziomu tej innowacyjności jest zbudowanie na poziomie regionów partnerstwa na rzecz wspierania innowacji w regionie
i wypracowanie konsensusu w zakresie wspólnych (biznesu i nauki) działań. Jak stanowi opis VII osi priorytetowej PO KL, poprawie innowacyjności i zwiększeniu konkurencyjności regionu będzie sprzyjało inwestowanie w młode kadry naukowe. 

Pierwszy cel szczegółowy VIII osi priorytetowej PO KL to Rozwój wykwalifikowanej 
i zdolnej do adaptacji siły roboczej i realizowany jest poprzez ogólne i specjalistyczne szkolenia dla kadr zarządzających i pracowników przedsiębiorstw oraz poprzez doradztwo dla sektora MSP. Ponadto, realizacja celu 1. ma miejsce także poprzez rozwijanie Regionalnych Strategii Innowacji, a także:

· wspieranie tworzenia i rozwijania sieci współpracy i wymiany informacji pomiędzy badaczami naukowymi a przedsiębiorcami, w szczególności poprzez kampanie informacyjne i inne działania służące kojarzeniu partnerów i promocji transferu wiedzy oraz innowacji;

· wspieranie współpracy pracowników przedsiębiorstw i pracowników nauki w celu zapewnienia transferu wiedzy pomiędzy sektorami, w szczególności przez staże i szkolenia;

· promowanie podejmowania działalności gospodarczej (spin-off i spin-out);

· szkolenia i doradztwo dla pracowników naukowych uczelni i jednostek naukowych, doktorantów, studentów i absolwentów zamierzających założyć działalność tego typu;

· stypendia naukowe dla doktorantów kształcących się na kierunkach uznanych za szczególnie istotne z punktu widzenia rozwoju regionu.

Działanie 8.2 PO Kapitał Ludzki Transfer wiedzy

Działanie 8.2 PO KL przyczynia się do realizacji 1. celu strategicznego VIII osi priorytetowej w zakresie przedsiębiorczości akademickiej. Zadaniem tego działania jest zwiększenie transferu wiedzy i wzmocnienie powiązań sfery B+R z przedsiębiorstwami, w służbie rozwojowi gospodarczemu regionu. Alokacja finansowa na działanie 8.2 PO KL to w sumie 317 695 922 euro, z czego z Unii Europejskiej pochodzi 270 041 534 euro.

Działanie 8.2 PO KL Transfer wiedzy

Poddziałanie 8.2.1 Wsparcie dla współpracy sfery nauki i przedsiębiorstw

Kto może realizować projekty?  Wszystkie podmioty – z wyłączeniem osób fizycznych (nie dotyczy osób prowadzących działalność gospodarczą lub oświatową na podstawie przepisów odrębnych); przedsiębiorcy wykonujący działalność gospodarczą w zakresie szkoleń; osoby prawne, które zgodnie ze statutem prowadzą działalność szkoleniową; osoby fizyczne prowadzące działalność oświatową.
Grupy docelowe:

· przedsiębiorcy,
· pracownicy przedsiębiorstw,
· uczelnie,
· jednostki naukowe,
· pracownicy naukowi jednostek naukowych,
· pracownicy naukowi i naukowo-dydaktyczni uczelni,
· doktoranci, absolwenci uczelni (w okresie 12 miesięcy od daty ukończenia studiów) 
i studenci.
Jakiego rodzaju projekty mogą być realizowane? Przykłady projektów, które mogą liczyć na współfinansowanie:

1. Staże i szkolenia praktyczne dla:

· pracowników przedsiębiorstw w jednostkach naukowych,

· pracowników naukowych (uczelni i jednostek naukowych) w przedsiębiorstwach.

2. Tymczasowe zatrudnienie w MŚP wysoko wykwalifikowanego personelu.

3. Promocja idei przedsiębiorczości akademickiej, w celu komercjalizacji wiedzy i umiejętności zespołu działającego na uczelni lub w jednostce naukowej (firmy typu spin-off lub spin-out).

4. Szkolenia i doradztwo dla pracowników naukowych jednostek naukowych oraz  pracowników naukowych
i naukowo dydaktycznych uczelni, doktorantów, studentów i absolwentów uczelni zamierzających rozpocząć własną działalność gospodarczą typu spin-off lub spin-out.

5. Wsparcie tworzenia i rozwoju sieci współpracy i wymiany informacji między naukowcami a przedsiębiorcami w zakresie innowacji i transferu technologii na poziomie regionalnym i lokalnym, w szczególności poprzez:

· kampanie informacyjne i imprezy służące kojarzeniu partnerów i promocji transferu wiedzy
i innowacji, 

· rozwój systemu komunikowania się i wymiany informacji.

6. Stypendia naukowe dla doktorantów kształcących się na kierunkach uznanych za szczególnie istotne
z punktu widzenia rozwoju województwa (określonych w RSI).  

Przykładowe projekty, które otrzymały dofinansowanie w ramach Poddziałania 8.2.1 PO KL
w województwie małopolskim:

Projekt "Naukowa Akademia Biznesu"

Cel projektu: to zwiększenie poziomu współpracy nauki i biznesu poprzez przeprowadzenie szkoleń przygotowujących przyszłą kadrę do prowadzenia działalności typu spin-off/spin-out. W ramach bezpłatnych szkoleń przybliżone zostaną zagadnienia dotyczące tworzenia firm typu spin off/spin-out i proponowanych rozwiązań, uwzględniających również konkurencyjność gospodarki.

Edycje: Zajęcia odbywać się będą w 3 edycjach:

1. Od kwietnia do września 2011r. 

2. Od lipca do grudnia 2011r. 

3. Od października br. do marca 2012r. 
Dla kogo? projekt skierowany jest do:

· pracowników jednostek naukowych, 

· pracownicy naukowi i naukowo-dydaktyczni uczelni województwa małopolskiego,
· doktoranci,
· absolwenci uczelni (w okresie do 12 miesięcy od zakończenia studiów),
· studenci publicznych i niepublicznych szkół wyższych.
Jak wskazuje instytucja prowadząca projekt, adresaci działań "Naukowej Akademii Biznesu" muszą być zameldowane i/lub pracujące i/lub uczące się na terenie woj. małopolskiego, które są zainteresowane otworzeniem własnej działalności gospodarczej typu spin off/spin out i są powiązane z jednym z wymienionych obszarów:

• Inżynieria środowiska wraz z projektowaniem architektonicznym i przemysłowym.
• Infrastruktura techniczna i transport.
• Ochrona środowiska i krajobrazu.
• Energetyka odnawialna.
• Inżynieria materiałowa wraz z technologiami i technikami odlewniczymi oraz hutniczymi.
• Technologie i techniki w inżynierii chemicznej.
• Technologie i techniki w budownictwie.
• Ochrona zdrowia – przemysł uzdrowiskowy, rekreacja i turystyka.
• Technologie medyczne.
• Biologia i biotechnologia.
• Edukacja w kształtowaniu kultury innowacji.
• Technologie i techniki informacyjne.
Jak wziąć udział? Zgłoszenia przyjmowane będą w sposób ciągły do wyczerpania miejsc. Osoby chętne do wzięcia udziału w projekcie powinny zgłaszać się do biura projektu:

ul. Beliny-Prażmowskiego 15A/2, 31-514 Kraków

· kwiecień – wrzesień 2011 r. (zgłoszenia do 14 marca 2011r.)

· lipiec – grudzień 2011 r. (zgłoszenia do 14 czerwca 2011r.)

· październik br. – marzec 2012 r. (zgłoszenia do 14 września 2011r.)


Jak się skontaktować? Informacji dodatkowych można zasięgnąć na miejscu, telefonicznie lub drogą mailową.

ul. Beliny-Prażmowskiego 15A/2, 31-514 Kraków

tel. 12 417 72 50

www.otawagroup.pl 

Projekt "Wiedza kluczem do sukcesu"
Cel projektu: jest podniesienie poziomu wiedzy o działalności typu spin-off i spin-out, a tym samym zachęcenie do zakładania tego rodzaju spółek.

Projekt swoją tematyką komplementarnie nawiązuje do działalności klastrów, obejmujących swoim oddziaływaniem teren Małopolski. Są to: Life Science Klaster, Małopolski Klaster Informatyczny, Stowarzyszenie Klaster Multimediów i Systemów Informacyjnych, Klaster Medycyna Polska Południowo–Wschodnia.

Edycje: Każda edycja składa się z trzech modułów. Na pierwszy moduł składają się 52 godziny szkoleń
o zasadach zakładania i prowadzenia działalności typu spin-off i spin-out, zarządzania firmą czy pozyskiwania zewnętrznych źródeł finansowania. Drugi moduł, trwający 24 godziny, poszerzy wiedzę uczestników
w zakresie zarządzania projektami, w tym projektami innowacyjnymi. W module trzecim organizator projektu przedstawi katalog dobrych praktyk w zakresie działalności spin off/out. Na model ten składają się także spotkania z „gwiazdami biznesu” oraz wizyty w przedsiębiorstwach. 

Na projekt składają się:

1. seminaria, 
2. szkolenia ,
3. doradztwo.
I edycja
Od 9 maja do 14 lipca 2011 i od 21 września do 31 października 2011 r.
II edycja
Od 5 listopada 2011 do 31 maja 2012 r.
Dla kogo? Projekt skierowany jest do:
· pracowników naukowych i naukowo-dydaktycznych,
· studentów,
· doktorantów,
· absolwentów uczelni (do 12 m-cy po ukończeniu studiów) pracujących lub uczących się w Małopolsce, a chcących zdobyć wiedzę z zakresu zakładania i prowadzenia spin off/out. 

Jak wziąć udział? Należy wypełnić dokumenty rejestracyjne dostępne na stronie internetowej projektu oraz uzasadnić swój pomysł i udział w projekcie. Następnie Komisja Rekrutacyjna oceni pomysły na biznes.
Wg karty oceny merytorycznej wybrane zostaną najlepsze, które będą miały szansę wziąć udział w projekcie.

Dokumenty rejestracyjne dostępne pod adresem www.wiedzaisukces.edu.pl/rekrutacja 

Jak się skontaktować? Informacji dodatkowych zasięgnąć można w biurze projektu:

Eurokreator s.c.
Projekt: Wiedza Kluczem do Sukcesu
ul. Malborska 65, Kraków, p. 31

www.wiedzaisukces.edu.pl 
Projekt „Wiedza i przedsiębiorczość”

Cel projektu to wsparcie w zakładaniu działalności gospodarczej typu spin off lub out na terenie województwa małopolskiego poprzez szkolenia i doradztwo, rozpropagowanie idei komercjalizacji nowoczesnych technologii oraz wyposażenie 30 pracowników naukowych, doktorantów, absolwentów lub studentów w wiedzę
i kompetencje potrzebne do założenia i prowadzenia działalności gospodarczej.
Edycje projekt realizowany do stycznia 2012 roku.

Dla kogo? W projekcie mogą wziąć udział studenci, doktoranci i absolwenci (do 12 m-cy po zakończeniu studiów), którzy:

· zamieszkują, uczą się lub pracują na terenie województwa małopolskiego,
· nie prowadzą własnej działalności gospodarczej,
· chcą założyć własną działalność typu spin-off/spin-out.
Jak wziąć udział? Aby zgłosić się do projektu należy wypełnić i dostarczyć do biura projektu w Krakowie:
al. Krasińskiego 11a (pokój 202) lub do punktów informacyjnych na uczelniach (których lista znajduje się na stronie internetowej projektu) formularz zgłoszeniowy wraz z wymaganymi załącznikami. Dokumenty rekrutacyjne można również wysłać pocztą elektroniczną lub tradycyjną. Kandydaci zaproszeni zostaną następnie na rozmowę kwalifikacyjną.
Jak się skontaktować? Wszelkich informacji zasięgnąć można w biurze projektu oraz na stronie internetowej:

Biuro Stowarzyszenia B-4 
al. Krasińskiego 11a (piętro 2, pokój nr 202), 31-111 Kraków

tel. 12 421 05 06

www.wip-krakow.b4ngo.pl
Projekt „Kultura naszym biznesem”

Od 1 sierpnia 2011 roku Fundacja Rozwoju Kina rozpocznie realizację projektu ”Kultura naszym biznesem”. 

Celem projektu jest podniesienie poziomu przedsiębiorczości, wiedzy z zakresu możliwości zakładania działalności gospodarczej typu spin-out i spin-off w obszarze kultury oraz świadomości na temat możliwości współpracy uczelni z przemysłem kreatywnym w Małopolsce. Cel realizowany będzie przez szkolenia, zajęcia kompetencyjne, zajęcia praktyczne i doradztwo.

Dla kogo? Projekt skierowany jest do studentów i doktorantów, studiujących lub mieszkających na terenie woj. małopolskiego w szczególności studiujących na kierunkach związanych  z  przemysłem kreatywnym.

Jak się skontaktować? Szczegóły dotyczące projektu znajdą się na stronach internetowych Fundacji Rozwoju Kina www.frk.org.pl
Siedziba Fundacji:
ul.Pychowicka 7, 30-364 Kraków

tel. 12 26713 55

biuro@frk.org.pl
Współpraca, Pomysły, Ludzie, Możliwości – czyli wsparcie pomysłów innowacyjnych przez 7 Program Ramowy

7 Program Ramowy obejmuje  siedem lat, od 2007 r. do 2013 r. Budżet programu wynosi ponad 50 mld euro. We wszystkich państwach członkowskich UE, w państwach stowarzyszonych z 7PR i w kilku innych państwach powołano krajowe punkty kontaktowe (KPK), udzielające porad i pomocy badaczom oraz organizacjom planującym udział w programie.
W 7PR mogą brać udział różne organizacje i osoby:

· zespoły badawcze na uniwersytetach lub przy instytucjach badawczych
· przedsiębiorstwa mające zamiar wprowadzić innowacje,
· małe i średnie przedsiębiorstwa (MŚP),
· stowarzyszenia lub grupy MŚP,
· administracja publiczna lub rządowa (lokalna, regionalna lub krajowa),
· początkujący naukowcy (doktoranci),
· doświadczeni naukowcy,
· instytucje wspierające infrastruktury badawcze o międzynarodowym znaczeniu,
· organizacje i naukowcy z państw trzecich,
· organizacje międzynarodowe,
· organizacje społeczne.

Na 7 Program Ramowy składa się pięć programów szczegółowych:

· Współpraca
· Pomysły
· Ludzie
· Możliwości
· Badania w dziedzinie energii jądrowej
Program szczegółowy Współpraca za zadanie wspierać badania realizowane w ramach współpracy w całej Europie oraz z innymi krajami partnerskimi – poprzez projekty ponadnarodowych konsorcjów przemysłowych 
i środowisk akademickich. Swoim zakresem obejmuje wiele obszarów m.in. środowisko, transport, bezpieczeństwo, nauki społeczne i humanistyczne, nanonauki i nanotechnologie, energia, technologie komunikacyjne i informacyjne. Wymaga partnerstw transgranicznych.

Program szczegółowy Pomysły wspiera pionierskie badania, prowadzone w dowolnym obszarze nauki lub technologii, w tym także w zakresie inżynierii, nauk społeczno-ekonomicznych oraz humanistycznych. Projekty realizowane są przez indywidualne zespoły skupione wokół głównego badacza. Wdrażaniem programu zajmuje się nowa Europejska Rada ds Badań Naukowych (ERBN).

Program szczegółowy Ludzie wspiera mobilność i rozwój kariery naukowej. Skierowany przede wszystkim do naukowców.

Program szczegółowy Możliwości wzmacnia potencjał badawczy Europy. Obejmuje kilka działań, takich jak: infrastruktura badawcza, badania na rzecz MSP, regiony wiedzy, potencjał badawczy, nauka 
w społeczeństwie czy działania szczegółowe w zakresie współpracy międzynarodowej.

W jaki sposób MSP mogą uzyskać wsparcie w 7PR?

Działania finansowane przez 7PR mają na celu wzmocnienie potencjału innowacyjnego przede wszystkim MSP z sektora średnich i niskich technologii i ich wkładu w rozwój produktów i rynków opartych na nowych technologiach. Ma temu służyć pomoc dla MŚP w zlecaniu badań na zewnątrz, zwiększaniu wysiłków badawczych, zdobywaniu know how w dziedzinie technologii, poszerzania ich sieci oraz lepszego wykorzystywania wyników badań. Można wyróżnić dwa zasadnicze systemy finansowania:

· Badania na rzecz MŚP- wspieranie niewielkich grup innowacyjnych MŚP w rozwiązywaniu wspólnych bądź uzupełniających się problemów w zakresie technologii;

· Badania na rzecz stowarzyszeń MŚP - wspieranie stowarzyszeń i grup MŚP w opracowywaniu technicznych rozwiązań problemów wspólnych dla większej liczby MŚP w określonych sektorach przemysłu lub segmentach łańcucha wartości.

W jaki sposób MSP mogą wziąć udział w 7PR?

Komisja Europejska finansuje badania w ramach 7PR w oparciu o wybrane propozycje projektów złożone po opublikowaniu zaproszenia (ang. Call) do składania wniosków. 

Komisja w sposób szczególny zachęca MSP do wzięcia udziału w programie szczegółowym Współpraca 7PR, którego celem jest ułatwienie przede wszystkim MŚP prowadzącym badania naukowe dostępu do uproszczonych systemów finansowania oraz zwiększenia elastyczności w zakresie wyboru tych systemów. Ponadto, w ramach programu Ludzie 7PR prowadzone jest specjalne działanie Marie Curie na rzecz przedsiębiorstw komercyjnych, a program Możliwości 7PR obejmuje specjalne działania na rzecz badań 
w MŚP.

Aktualne zaproszenia publikowane są na stronach internetowych 7PR, pod adresem: http://cordis.europa.eu/fp7/dc/index.cfm
Oprócz otrzymania grantów na prowadzenie działalności badawczej i innowacyjnej, przedsiębiorstwa (w tym także konsultingowe) mogą otrzymywać finansowanie na pełnienie funkcji koordynatorów projektu. Mogą brać udział w zaproszeniach do składania ofert, zapewniając usługi analityczne i organizacyjne, związane 
z wdrażaniem programów, albo wiedzę ekspercką. 

Gdzie szukać wsparcia?

Próbując odnaleźć się w gąszczu 7 Programu Ramowego warto udać się do Krajowego Punktu Kontaktowego. Sieć Krajowych Punktów Kontaktowych oferuje dostosowaną do lokalnych warunków pomoc dla uczestników programów ramowych UE. 

Krajowy Punkt Kontaktowy Polska

ul. Krzywickiego 34, Warszawa

tel. 22 828 74 83, 22 828 74 86, 22 828 74 87, 22 828 74 92 

kpk@kpk.gov.pl
www.kpk.gov.pl 
Co to jest KPK (wg definicji Komisji Europejskiej)?

KPK to krajowe struktury ustanawiane i finansowane przez rządy 27 państw członkowskich UE oraz państw stowarzyszonych z programem ramowym. KPK udzielają spersonalizowanego wsparcia na miejscu i w języku składającego wniosek. 

Architekturę sieci KPK w poszczególnych państwach cechuje znaczna różnorodność - od sieci wysoce scentralizowanych po zdecentralizowane, oraz określoną liczbę różnych podmiotów, od ministerstw po uczelnie wyższe, od centrów badawczych i specjalnych agencji po prywatne firmy doradcze. Sytuacja ta jest odzwierciedleniem różnych tradycji narodowych, metodologii działania, krajobrazów badawczych i systemów finansowania.
GDZIE SZUKAĆ INFORMACJI?
· Europejski portal dla małych przedsiębiorstw

http://ec.europa.eu/small-business 
Doskonałe źródło informacji o różnego rodzaju wsparciu przez UE małych przedsiębiorstw. Zawiera wszelkie informacje udostępniane przez UE dla MŚP i na ich temat, począwszy od praktycznych porad w zakresie polityki, poprzez lokalne punkty kontaktowe.
· Europejska Sieć Przedsiębiorczości (European Enterprise Network)

http://www.enterprise-europe-network.ec.europa.eu 
Sieć ponad 550 regionalnych organizacji wspierająca działalność biznesową i innowacyjną, np. poprzez informowanie o sprawach związanych z UE czy współpracę biznesowo-technologiczną.
Punkty Europejskiej Sieci Przedsiębiorczości w Krakowie:

1. Politechnika Krakowska
ul. Warszawska 24, 31-155 Kraków

tel. 12 628 26 57 

enterprise@transfer.edu.pl
www.transfer.edu.pl 
2. Izba Przemysłowo-Handlowa w Krakowie
ul. Floriańska 3, 31-019 Kraków

tel. 12 422 18 66

szkola@iph.krakow.pl
www.iph.krakow.pl
Federacja Regionalnych Związków Gmin i Powiatów RP 
Małopolskie Regionalne Centrum Informacji   Europejskiej 
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Małopolskie Regionalne Centrum Informacji Europejskiej jest częścią sieci CIE Ministerstwa Spraw Zagranicznych. Zostało powołane do życia w ramach współpracy Federacji Regionalnych Związków Gmin i Powiatów RP ze Stowarzyszeniem Gmin i Powiatów Małopolski.

[image: image3.bmp]Od 1999 roku udziela mieszkańcom regionu nieodpłatnej pomocy konsultacyjnej w aspekcie prawnym, gospodarczym, politycznym 
i społecznym integracji europejskiej.
Konsultanci MRCIE świadczą usługi w zakresie możliwości pozyskiwania środków pomocowych w ramach funduszy europejskich oraz pozostałych inicjatyw unijnych.

Adres:

ul. Mikołajska 4 31-027 Kraków 

tel. 12 421 33 15, 12 421 30 15

sekretariat@federacja.krakow.pl www.centrum.krakow.pl 
Stan na: maj 2011 r.
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Przewodnik dla przedsiębiorców – projekty innowacyjne
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